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Магазин поселков
Стр. 2 

Готовь сани летом, а заго-
родный дом - осенью!

Стр. 2
Рубрикатор объявлений

Стр. 4
Отдавать ли документы 
на квартиру риэлтору?

Стр. 11
Обман при покупке кварти-
ры. Как его избежать?

Стр. 12 
Новостройки с отделкой и 
без отделки - что выбрать? 

Стр. 13
Как выбрать профессио-
нального риэлтора и не на-
рваться на дилетанта

Стр. 15
Инструкция для пользова-
телей

Стр. 16
Личные финансы: тонкости 
накопления

Стр. 19
Список точек бесплатного 
распространения газеты

Стр. 20
Список нотариусов города 
Владимира

Стр. 20
Сканворд

Стр. 20

 Магазин 
поселков

В каждом номере мы 
публикуем подробную 
информацию об одном 
из пригородных кот-
теджных поселков.
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Осень - отличное время для  
покупки загородной недвижи-
мости. Пока снег не выпал, 
продавец  может показать свой 
участок во всей красе. Жизнь 
за городом - это ведь не про-
сто природа, пикник и рыбал-
ка - это другой тип мышления, 
другое сознание, возможность 
быть хозяином на своей земле, 
дышать чистым воздухом, на-
слаждаться тишиной в сумер-
ках,  это просто другой взгляд 
на собственную жизнь и сво-
боду! Чтобы по-настоящему 
ощутить прелесть проживания 
за городом, можно обратить  
внимание на ряд советов:

БУДЬТЕ 
АКТИВНЕЕ  

Возможно, приобретая зем-
лю или дом, вы думаете о том, 
что многие поколения вашей 
семьи будут здесь жить: для 
вас это важное и серьезное ре-
шение. У покупки осенью есть 
определенные  плюсы. Нет ве-
сеннего ажиотажа: не успеете 
найти нужный дом, как его уже 
кто-то купил, объекты весной 
продаются очень быстро - все 
торопятся купить, и думать бы-
вает некогда, принимать реше-
ние надо максимально быстро. 
Продавцы в этот период актив-
ны: выставляют новые объекты, 
стремясь продать их до снега.

НЕ ОТКЛАДЫВАЙТЕ 
НА ЗАВТРА

Даже если покупать вы со-
бирались только весной - не 
теряйте сейчас время. Осенью 
есть возможность спокойно пе-
ребрать варианты, внимательно 
посмотреть, тщательно проана-
лизировать цену и другие важ-
ные факторы, чтобы выбрать 
именно то, что для вас оптималь-
но. Осенью можно проверить 
качество постройки и в частно-
сти выявить дефекты системы 
отопления и уличного освеще-
ния. В сезон дождей невозмож-
но скрыть недостатки кровли, а в 
ветреную погоду проверить дом 
на продуваемость.

НЕ УПУСТИТЕ 
СВОЮ ВЫГОДУ

Покупая, к примеру, землю 
сейчас и собираясь строить, вы 
можете, не торопясь, продумать 
и заказать проект - чтобы вес-
ной начать строительство. Про-
ектирование занимает до трех 
месяцев. Покупая загородный 
дом, не упустите возможность 
получения экономии - из-за по-
купательского спроса весной 
продавцы недвижимости очень 
часто завышают цену, а для вас 
мечта о загородном доме может 
так и остаться лишь мечтой…  
Осенью  собственники готовы 
идти на торг, предлагая значи-
тельные скидки.

ОБРАЩАЙТЕСЬ 
К ПРОФЕССИОНАЛАМ

Специалист по загородной 
недвижимости проконсульти-
рует вас по всем вопросам, ка-
сающимся будущего приобре-
тения: наверняка, важной будет 
информация об инфраструкту-
ре района - какие школы, са-
дики, больницы, аптеки, банки 
и прочие учреждения есть по-
близости. Без помощи экспер-
та бывает сложно определить, 
не завышена ли цена. Только 
опытный риэлтор сможет про-
вести с продавцом переговоры
и привести стоимость объекта 
продажи к оптимальной, вы-
годной для обеих сторон. 

ГОТОВЬ САНИ ЛЕТОМ, А ЗАГОРОДНЫЙ ДОМ – ОСЕНЬЮ!
Советы покупателям загородной недвижимости
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В газетах все чаще 
звучат прогнозы, что 
следующий год ста-
нет непростым для 
российской экономи-
ки. Что делать со сво-
ими сбережениями? 
Как не прогадать?

Наш сегодняшний собе-
седник - заместитель пред-
седателя правления Ин-
вестторгбанка Светлана 
КРОШКИНА. 

- Что ждет нас в ближай-
шие два месяца и в следую-
щем году?

- До Нового года банки, 
скорее всего, будут продол-
жать плавное понижение ста-
вок по вкладам, поэтому при 
наличии свободных денежных 
средств, сейчас самое время 
разместить их в депозиты. Что 
касается 2014-го, то не думаю, 
что ситуация кардинально по-
меняется, поэтому нынешние 
тенденции финансового рын-
ка, скорее всего, сохранятся в 
следующем году.

- Что посоветуете про-
стым гражданам? Тратить 
или копить? Если копить, то 
в чем?

- Опыт показывает, что 
во времена нестабильности в 
экономике страны население 

предпочитает ограничивать 
свои траты и начинает копить 
средства, предпочитая разме-
щать сбережения в банковские 
вклады. И это верное реше-
ние. Безусловно, вклады оста-
ются наиболее популярным 
способом накопления средств 
с гарантией сохранения капи-
тала. В чем копить - зависит 
от целей ваших накоплений. 
Если это просто свободные 
средства, лучше копить их в 
нескольких валютах, основ-
ную часть - в российских ру-
блях. Самыми доходными по-
прежнему являются рублевые 
вклады. А, если вы, к приме-
ру, выплачиваете долларовый 

ипотечный кредит, то не поме-
шает долларовый «запас проч-
ности» в размере платежей за 
несколько месяцев. 

Сегодня ежедневный при-
рост вкладов населения в бан-
ки составляет почти 8 млрд 
рублей. Причем, растет доля 
крупных вкладов (более 700 
тыс. рублей) и длинных вкла-
дов. Граждане размещают свои 
средства с целью получить до-
полнительный доход по более 
высоким ставкам. Сейчас бо-
лее 60% всех депозитов в бан-
ках размещены на срок более 
одного года. 

В целом, очень приятно 
видеть растущую финансо-
вую грамотность сограждан. 
Население все больше при-
выкает рассчитывать на себя, 
растет как сумма вклада на 
человека, так и количество 
открытых вкладов на одну се-
мью. Наши соотечественники 
все больше заинтересованы 
иметь запас средств на не-
предвиденные расходы. В на-
шем банке средняя сумма по 
депозиту составляет порядка 
300 тыс. рублей.

- На что обратить внима-
ние при выборе вклада?

- Во-первых, однозначно 
на репутацию банка, надеж-
ность и стабильное финансо-
вое положение. Во-вторых, на 
ставку. Сравнивайте предло-
жения разных банков, внима-

тельно анализируйте условия 
по предлагаемым продуктам. 
Обратите внимание и на срок 
размещения - его необходимо 
сопоставить с вашими планами 
на использование сбережений, 
чтобы не потерять проценты в 
случае досрочного снятия.

- Насколько адекватен 
уровень страхового обеспече-
ния вкладов?

- Банки, принимающие 
средства от населения во вкла-
ды, обладают соответствую-
щей лицензией. Государство 
гарантирует сохранность де-
позитов физических лиц в 
банках в размере до 700 тысяч 
в рублевом эквиваленте. Но 
важно, например, помнить, 
что обезличенные металли-
ческие счета, например, под 
действие этой гарантии не по-
падают.

- Можно ли ожидать, что 
ставки по депозитам россий-
ских банков будут выше уров-
ня инфляции?

- По итогам 8 месяцев те-
кущего года официальный уро-
вень инфляции в стране соста-
вил 4,4%. Доходы по многим 
видам вкладов в нашем банке 
перекрывают этот показатель 
более чем в два раза. 

- Традиционно к Новому 
году банки предлагают спе-
циальные условия по депо-
зитам. Что предложит своим 
клиентам ваш банк? 

- В преддверии новогодних 
праздников наш банк также
выпустил специальное пред-
ложение. Основными преиму-
ществами вклада «Душевный»
являются сочетание хорошей
доходности, льготных условий
досрочного расторжения вкла-
да и дополнительного новогод-
него сюрприза. 

- В чем преимущества се-
зонных предложений бан-
ков?

- Сезонные предложения 
интересны клиентам, так как
по ним предусмотрены более
выгодные условия - капитали-
зация процентов по вкладу или
ежемесячное получение про-
центов, повышенные процент-
ные ставки и дополнительные
бонусы в виде подарков, ро-
зыгрышей денежных призов,
пластиковых карт с бесплат-
ным годовым обслуживанием
и др. Обычно действуют та-
кие предложения недолго. И
здесь важно воспользоваться
моментом. Наши клиенты, на-
пример, в качестве подарка ко
вкладу нынешней зимой полу-
чат в подарок теплый плед. 

Подробную информацию 
о продуктах и услугах 
Инвестторгбанка во 

Владимире вы можете 
получить в офисе Банка. 

ЛИЧНЫЕ ФИНАНСЫ: 
ТОНКОСТИ НАКОПЛЕНИЯ

АКБ «Инвестторгбанк» (ОАО)

ВИЗИТКИ УСПЕШНЫХ АГЕНТСТВ НЕДВИЖИМОСТИ    

Хотите добавить 

свою визитку в каталог? 

Звоните: 60-21-68

Визитки появились в глу бокой древности и с  тех пор заняли прочное место Визитки появились в глу бокой древности и с  тех пор заняли прочное место 
в  нашей повседневной жи зни.  Сейчас деяте льность лю бой более  или ме нее в  нашей повседневной жи зни.  Сейчас деяте льность лю бой более  или ме нее 
успешной компании не мыслима бе з  использования этих не замысловатых успешной компании не мыслима бе з  использования этих не замысловатых 
к арточе к,  в  которых отраже на информация о  ее  владе льце.к арточе к,  в  которых отраже на информация о  ее  владе льце.
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